Анкета

 «Спотовый рынок стальных труб: состояние и перспективы развития»

19.12.2019г.

Российский союз поставщиков металлопродукции и ООО «А ГРУПП» проводят опрос на тему «Спотовый рынок стальных труб: состояние и перспективы развития» с целью выявления общих тенденций и настроений на рынке. 

Для Вашего удобства анкета продублирована в электронном варианте на SurveyMonkey: https://ru.surveymonkey.com/r/JKWKY69 
Просим заполнить анкету до 13.12.2019г. 
Анализ результатов будет рассылаться всем компаниям, принявшим участие в опросе. Опросные листы анонимны и рассылаться не будут.
	№
	ВОПРОС
	ВАРИАНТЫ ОТВЕТА

	1
	Внесите, пожалуйста, название компании и e-mail, на который мы сможем отправить результаты.
	
	

	
	
	
	

	2
	Какую долю в товарообороте металлопродукции вашей компании занимают трубы?
	1
	До 10%
	

	
	
	2
	10-50%
	

	
	
	3
	Более 50%
	

	3
	Оцените результаты деятельности вашей компании за 11 мес. 2019г.
	1
	Отличные
	 
	3
	Удовлетворительные
	 

	
	
	2
	Хорошие
	 
	4
	Неудовлетворительные
	 

	4
	Оцените продажи трубной продукции вашей компании за 11 мес. текущего года по отношению к прошлому году?
	1
	Выросли
	 

	
	
	2
	На прежнем уровне
	 

	
	
	3
	Упали
	 

	5
	Если выросли, то насколько?
	1
	0-5%
	 
	3
	20-50-%
	 

	
	
	2
	5-20%
	 
	4
	Более 50%
	 

	6
	Если упали, то насколько?
	1
	0-5%
	 
	3
	20-50-%
	 

	
	
	2
	5-20%
	 
	4
	Более 50%
	 

	7
	Какая группа труб показала наилучшую динамику (максимальный рост, если есть/минимальное падение)? 
Выберите, пожалуйста, не более 2-х вариантов.
	1
	ВГП и э/с d до 219
	 
	4
	Профильные
	 

	
	
	2
	Б/Ш
	 
	5
	э/с d свыше 530 (ТБД)
	 

	
	
	3
	э/с d 245-530
	 
	6
	Оцинкованные
	 

	8
	Какая группа труб показала наихудшую динамику (максимальное падение, если есть/минимальный рост)? 

Выберите, пожалуйста, не более 2-х вариантов.
	1
	ВГП и э/с d до 219
	 
	4
	Профильные
	 

	
	
	2
	Б/Ш
	 
	5
	э/с d свыше 530 (ТБД)
	 

	
	
	3
	э/с d 245-530
	 
	6
	Оцинкованные
	 

	9
	Как вы оцениваете остатки трубной продукции на ваших складах на данный момент?
	1
	Оптимальные
	 

	
	
	2
	Избыточные
	 

	
	
	3
	Недостаточные
	 

	10
	Кто из производителей трубной продукции являлся оптимальным для вашей компании в 2019г.? 
Выберите, пожалуйста, не более 3-х вариантов ответа.
	1
	ОМК
	 
	5
	КТЗ
	 

	
	
	2
	ТМК
	 
	6
	ТЭМПО
	 

	
	
	3
	ЧТПЗ
	 
	7
	Другие (укажите):
	 

	
	
	4
	Северсталь
	
	
	
	

	11
	Оцените динамику продаж в вашей компании по отраслям (рост/без изменений/снижение). 
	
	Отрасли
	Динамика
	

	
	
	1
	Строительство
	
	

	
	
	2
	Металлоконструкции
	
	

	
	
	3
	Нефтегазовый комплекс
	
	

	
	
	4
	ЖКХ/энергетические компании
	
	

	
	
	5
	Металлоторговля
	
	

	
	
	6
	Машиностроение
	
	


	12
	Оцените наиболее важные инструменты для привлечения и удержания клиентов в текущей ситуации на рынке металлоторговли.

Где 1 – минимальный эффект, а 8 – максимальный эффект.
	1
	Условия оплаты (гибкая ценовая политика, отсрочка, скидки)
	

	
	
	2
	Поставка «точно в срок»
	

	
	
	3
	Качество продукции
	

	
	
	4
	Широта ассортимента
	

	
	
	5
	Квалификация сотрудников отделов продаж
	

	
	
	6
	Скорость и качество отгрузок со складов
	

	
	
	7
	Предпродажная подготовка (порезка, упаковка и проч.)
	

	
	
	8
	Отраслевые конференции для клиентов
	

	13
	В чем вы видите угрозу стабильности?

Выберите, пожалуйста, 2 варианта ответа.
	1
	Низкое потребление
	

	
	
	2
	Отсутствие крупных инфраструктурных проектов
	

	
	
	3
	Повышение фискальной нагрузки со стороны государства
	

	
	
	4
	Увеличение мощностей производства
	

	
	
	5
	Увеличение ДЗ/Кризис неплатежей
	

	
	
	6
	Другое (укажите):
	

	14
	Основные барьеры в развитии рынка.

Выберите, пожалуйста, 2 варианта ответа.
	1
	Недостаток инвестиций
	

	
	
	2
	Неразвитая инфраструктура
	

	
	
	3
	Недостаток оборотного капитала
	

	
	
	4
	Кризис неплатежей, увеличение ДЗ
	

	
	
	5
	Кризис внутреннего потребления
	

	
	
	6
	Другие:
	


	15
	В текущем году были ли запущены

проекты по диверсификации бизнеса?
	1
	Да, в текущем году мы занялись диверсификацией
	

	
	
	2
	Нет, но на следующий год есть проекты
	

	
	
	3
	Нет, диверсификацией занялись уже более 1 года назад
	

	
	
	4
	Нет, нас это пока не интересует
	

	
	
	5
	Комментарий:
	

	16
	Самыми значимыми факторами успеха в 2019 г. стали …?

Выберите, пожалуйста, 3 варианта ответа из перечисленных.
	1
	Развитие филиальной сети
	

	
	
	2
	Расширение продаваемого ассортимента
	

	
	
	3
	Работа по соглашениям с поставщиками
	

	
	
	4
	Сокращение издержек, оптимизация затрат
	

	
	
	5
	Поддержание складских остатков на оптимальном уровне
	

	
	
	6
	Другое (укажите):
	

	17


	Каким вы видите следующий год с точки зрения продаж трубной продукции?
	1
	Рост
	 

	
	
	2
	На том же уровне
	 

	
	
	3
	Падение
	 

	18
	Какой прогноз развития вашей компании в 2020 году вы считаете более вероятным?
	1
	Оптимистичный
	 

	
	
	2
	Сдержанный
	 

	
	
	3
	Пессимистичный
	 


Дата заполнения____________________ , компания _________________________________________________ (по желанию)

В случае возникновения вопросов по заполнению анкеты просьба связаться с Начальником отдела исследования и анализа

рынков поставщиков и конкурентов ООО «А ГРУПП» Максимом Черданцевым, тел.: +7 (913) 946-45-98.

